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A adapter et compléter selon son contexte (fiche à titre d’exemple) 
 

Fiche présentation unité production cuiseurs 

 
Nom entreprise :      Date création :  
Lieu :        
Contact 

Nom : 
 

Titre : 

Tél : 
 

Mail :  

 
Modèles produits 

Nom modèle 1 Nom modèle 2 

Photo 
 
 
 
 
  

Photo 
 
 
 
 
  

Gamme : N°/Ø chambre combustion/ vente par mois Gamme : N°/Ø chambre combustion/ 
vente par mois 

Petit  
 
 

Petit  
 
 

Moyen 
 
 

Moyen 
 
 

Grand 
 
 

Grand 
 
 

 
Equipement/ outillage/four de cuisson (les équipements les plus importants) 

Nom Outil 1 Nom outil  2 

Photo 
 
 
 
 
 
 
  

Photo 
 
 
 
 
  

Année acquisition : Année acquisition : 

Nom Outil 1 Nom outil  2 

Photo 
 
 
 
 
 
 

Photo 
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Année acquisition : Année acquisition : 

Matériaux/MP 
 

Si métal : provenance, neuf ou récupération, difficultés spécifiques appro, évolution prix : 
Tôle (différentes épaisseurs), fer cornière, fer béton, baquette soudure,  
 
 
 
 
 
 
 

 

Local de production, présence et état du hangar 
 
Prendre photo espace de production  
 
 
 
 
 
 
 
 
Dispose-t-il de l’électricité ? 
 
Provenance (réseau/groupe électrogène, autre), pb coupure électricité, prix au kWh ? 
 
Est-il propriétaire du foncier ? (oui/non) 
 

 

Décrire dispositif de contrôle interne 
Existence ou pas 
Cahier de contrôle 
Traçabilité avec numéro, autre 
 Niveau  standardisation (prendre 10 cuiseurs et mesurer hauteur et  diamètre chambre combustion) 
 

 
 

Nombre de personnes travaillant sur le site de production 
 
Niveaux de formation ? 
Formation est-elle suffisante ? 
Besoin formation complémentaire, remise à niveau ? 
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Aspects économiques/business model 
 
 
Rythme de production mensuel ? ramené par personne ? 
 
Calcul prix de revient par équipement produit ? 
 
 
Quelle marge pense-t-il être nécessaire par cuiseur pour être une activité rentable à plein 
temps (pourcentage du prix de revient)? 
 
 
 
Questions sur les coûts matériaux actuels ?  
 
 
 

 

Les attentes éventuelles/demande d’appui (technologique pour améliorer qualité cuiseurs, accès au 
marché, faciliter la distribution, investissements spécifiques, etc..) 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 


